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Getinge Financial Services

Beyond financing
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Getinge Financial Services

One dedicated team of experts

Global Head of Export &
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Getinge Financial Services

Our solutions

Tailor
'V'aF‘e Trade Finance
Solutions

Technology + Service + Financing + Partnership

Advanced Solutions ‘

Innovative payment models

Standard Solutions l

Structured trade finance
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Getinge Financial Services

Revolving facility financing
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Getinge Financial Services

Back-to back financing
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Getinge Financial Services

ECA Supplier Credit financing

Export contract
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Getinge Financial Services

One Team of dedicated experts

Team of
Experts

Panel of
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Stenuick International

Exemple concret — Rachat de Crédit Fournisseur

BPI France a joué un réle majeur en tant que principal partenaire permettant d’assurer et de financer le
projet SOGEBAC au Mali qui consiste en la fourniture de 2 ateliers de forage complet.
Le projet a été structuré sous forme d’un Rachat de Crédit Export permettant au client de bénéficier de

délais de paiement rallongés a colts compétitifs

Co(t de financement: Mali

4 ans 1.3 MEUR

*  Prime d’assurance

* Frais d’arrangement

* Frais dengagement
* Fraisjuridiques

 Taux d’intérét

* +/-8,7%



Stenuick International

Processus

« Client / Fournisseur « Bpi France

e Constitution du dossier

(offre, statut, éléments » « Formulaire de demande
financiers ...) d’assurance crédit

« Signature du contrat de l
vente et de l'offre —
commerciale

|

* Versement de 'acompte de
15% minimum

« Demande de financement

* Activation des contrats

10



Stenuick International

Structure de financement
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Le Crédit Export

Une solution de Iinancemenlt moyen ou long terme des ventes a
‘export

Une vente d’équipement ou de service d’une entreprise située en France vers un acheteur situé a
I’étranger formalisée par un contrat commercial.

Permettre a I'exportateur d’étre payé au comptant (transfert du risque de crédit a la
banque et déconsolidation du bilan)
Permettre a I'acheteur de financer son acquisition a moyen/long terme

Effet de levier sur le montant de la commande et positionnement favorable vis-a-vis de la

concurrence internationale
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Autres Solutions de Bpifrance

Problématinues d’entreprise Solutions Bpifrance

-
- Prospecterles marches

- -

P
« Securiser ses contrats
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